Exportni cena oceni uspechy ceskych
exportéru v zemich blizkého vychodu

Kterym ¢eskym vyvozcum se v uplynulém roce nejvice darilo? Kdo zaznamenal uspéch na trzich zemi
Blizkého vychodu? Nejen tyto otazky zodpovi 21. rocnik soutéze Exportni cena DHL UniCredit pod
zéastitou agentury CzechTrade, ktera podporuje, a hlavné ocenuje uspéchy ¢eskych vyvozcu. Ceny si
vitézové tradi¢né prevezmou v kategoriich Mala spole¢nost, Stredné velka spolecnost, Globalni
exportér nebo Exportér teritoria. Soutéz opét probiha pod zastitou vladni agentury CzechTrade,
ktera vyhlasi vitéze dalSich dvou kategorii.

V kategorii Exportér teritoria si v letoSnim roce prevezme cenu firma, ktera tspésné vyvazi své
produkty ¢i sluzby do zemi Blizkého vychodu, tedy oblasti zahrnujici severovychodni Afriku,
jihozépadni Asii a jihovychodni Evropu, kterou tvoii staty Bahrajn, Egypt, Irék, iran, Izrael,
Jordansko, Katar, Kuvajt, Kypr, Libanon, Oman, Jemen, Satudska Arabie, Syrie, Turecko a Spojené
arabské emiraty.

,V DHL mame jako zakladatelé velkou radost, Ze Exportni cena DHL UniCredit neni jen dalsi v radé
soutézi, kde se dockaji ocenéni a vyhod pouze vitézové, ale je to naopak misto, kde se setkdvaji cesti
exportéri obchodujici s rozmanitymi komoditami a riiznymi zahrani¢nimi partnery, predavaji si své
zkusSenosti a sdileji spolu informace, které jim mohou usnadnit vstup na zahranicni trhy. Zndt
spotrebitele a své potencidlni klienty i konkurenci na cilovém trhu je totiz pro uspéch na
mezindrodnim trhu klicové,” ika obchodni reditel DHL Express pro region stredni Evropy Ludék
Drnec s tim, Ze je nezbytné, aby firma flexibilné reagovala na trendy ve svété obchodu. ,Aktudlné je
to predevsim nakupovdni online a ja pevné verim, Ze i ¢eské firmy dokdzou vyuzit obrovsky
potencidl, ktery trh mezindrodni e-Commerce nabizi. Jako nejjednodussi a nejlevnéjsi forma vstupu
na globdlni trh je navic online prodej vhodny zptisob geografické diverzifikace exportu, kterou ceskd
ekonomika potrebuje. Také proto se tématu mezindrodniho online obchodovdni budeme vénovat i my
na klubovych setkdnich v ramci soutéze,” dodava Drnec.

Stejné jako v predeslych ro¢nicich budou ¢eské firmy ocenény v kategoriich Mala spolec¢nost, ktera
je urCena pro firmy s maximalnim po¢tem 50 zaméstnancu a s obratem do 300 milion{ korun, a
Stredné velka spolecnost, tedy firma do 250 zaméstnancu a s obratem do 1,5 miliardy korun. Cena
poroty v kategorii Globalni exportér hodnoti zejména naruast exportnich destinaci v poslednich dvou
Ten bude vybran na zékladé miry rustu exportu za posledni rok. ,Pro uspésnou expanzi na
zahranicni trhy je stdle klicové zajisteni konkurenceschopného financovdni, osetreni platebnich rizik
vyplyvajicich z obchodnich kontrakti a nalezeni spolehlivych obchodnich partnert. Na exotictéjsich
blizkovychodnich trzich je neméné dileZzitd znalost a analyza tamniho trhu a ndrodnich, respektive
kulturnich specifik. Firmy, planujici hladsi vstup na dané trhy, mohou vyuzit i subvence stdtu a dobré
jméno ceskych vyrobctl. Staty v teritoriu Blizkého vychodu nabizi obrovsky potencidl ristu,
predevsim v odvétvich energetiky, petrochemie, zemédélstvi ¢i v automobilovém priamyslu.
UniCredit Bank diky spoluprdci s mistnimi finan¢nimi institucemi a poboc¢ce v Abu Dhabi dokdze
vSechny Ceské firmy podporit jak financne, tak svym lokdlnim know-how,” vysvétluje Jiri Flégl,
manazer strukturovaného a exportniho financovani UniCredit Bank.

Exportni cena DHL UniCredit se kona pod zastitou agentury pro podporu obchodu CzechTrade.
,Zdjem cCeskych exportéri o expanzi na zahranicni trhy se zvysuje. Potvrzuje to mimo jiné i
narustajici pocet vyvozct exportujicich do vice zemi. Konkrétné do vice nez péti destinaci exportuje



dnes jiz 69 % vsech vyvozct. Pri vstupu na nové trhy se vsak exportéri mohou setkat s nejriiznéjsimi
problémy, které se lisi teritorium od teritoria. Firmy ¢asto potrebuji pomoci s hleddanim vhodnych
partnert ¢i s prekondnim jazykovych bariér, problematickd muze byt i neznalost mistni legislativy ci
obchodnich zvyklosti. Exportéri oceriuji také analyzy trhit a pomoc pri jedndni s trady. Pri expanzi do
ciziny vzdy plati, Ze si musite dopredu zjistit maximum informaci. A v tom podporuje vyvozce
CzechTrade. V loriském roce jsme s podobnymi tikoly pomohli témér 2500 malych a strednich firem,”
lonsky rok a nejzajimaveéjsi pribéh uskute¢néného exportu oceni agentura ve dvou vlastnich
kategoriich.

Odbornym garantem soutéze je spolecnost CRIF - Czech Credit Bureau. Kromé poskytovani sluzeb
spojenych s provérovanim firem v CR a SR v aplikaci Cribis je cilem skupiny CRIF umoznit klientim
rovnéz provérovani obchodnich partnert ve svété prostrednictvi mezinarodni sluzby SkyMinder,
ktera je téz dostupnd v ramci aplikace Cribis. Klienti sluzby ziskaji pristup k vyhledavani reportl o
vice nez 200 milionech spole¢nostech z 230 zemi a Uzemi svéta. ,Reporty pomohou klientim
posoudit financ¢ni bonitu a ziskat varovné informace proverovanych spolecnosti diky jednotné
strukture reportt, které jsou k dispozici bud’ on-line primo v aplikaci nebo off-line na vyzddani.
Urcité je efektivni se problémuim spojenym se S$patnym vybérem zahrani¢niho obchodniho partnera,
zejména s ohledem na vysoké naklady pri vymahani pripadnych pohleddvek, predem vyhnout. Firmy
zabyvajici se zahrani¢nim obchodem by proto mély vénovat provérovdni zahrani¢nich obchodnich
partnert zvysenou pozornost,” popisuje Pavel Finger, mistopredseda predstavenstva spole¢nosti
CRIF - Czech Credit Bureau.

Pokud se firma rozhodne zamérit na export, musi pocitat s nutnosti reagovat na celou radu situaci,
které vyvoz za hranice Ceské republiky ovliviwuji. , Pro exportéry bude predevsim v pristim obdob{
vyzvou vypordddni se s ¢dstecné silnéjsim kurzem koruny, kterd doposud exportértim nahravala.
Urcitou prekdzku zaznamendvdme u nasich exportnich klientt téz ve stagnujici zahranicni poptadvce.
V neposledni radé je pro exportéry stdle prekdzkou, stejné tak jako pro ostatni podnikatele,
vyporadat se s nedostatkem pracovnich sil. Presto se domnivam, Ze konkurenceschopnost ceskych
firem je jiz na takové trovni, Ze i letosni rok jesté prekond soucasny historicky exportni rekord,”
konstatuje Petr Sima, partner poradenské firmy NSG MORISON.

Mezi GspéSnymi exportéry 1ze pozorovat nékolik znakd, které jim jsou spolec¢né, zejména co se
dodrzovani pravidel pro dosazeni uspéchu tyka. ,Kvalitni analyza trhu, dobre zvolend obchodni
strategie, znalost mistniho prostredi a diikladné zvazeni vsech rizik. To jsou zdkladni pravidla, kterd
nesmi uspesny exportér podcenit, pokud chce prorazit na novém zahrani¢nim trhu a udrzet se tam. A
kdyz se podivdte na uspésné ceské vyvozce, tak zjistite, Ze naprostd vétsina z nich se témito pravidly
ridi,“ prozrazuje Clen predstavenstva a ndméstek pro rizeni rizik v EGAP Martin Ruzicka.

LJe zrejmé, Ze exportéri se na své cesté za tispéchem musi vyporddat s mnoha vyzvami nejriznéjsiho
charakteru a prekonat prekadzky, které je na této cesté potkaji. Jsem velmi rada, ze projekt Exportni
cena a také Klub exportéri, ktery na néj navazuje, poskytuje tuzemskym vyvozciim prostor pro
vzdjemné setkdvdni a spoluprdci. Diky nasi analyze jsme schopni pripravit program vhodny pro
urcitou skupinu firem, at jiz zameéreni na e-commerce - B2B ¢i B2C export, ukdzat, jaké prileZitosti
prindsi Blizky Vychod, jak zavddét moderni technologie do praxe ¢i se bavit o tom, jak ridit své tymy
a motivovat své zaméstnance, ¢i dalsi aktudlni podnéty (GDPR). Exportni cena a celé aktivity nasi
firmy jiz nejsou dil¢im projektem, ale komplexnim systémem efektivni spoluprdce rady
podnikatelskych subjektil.” rika Helena Kohoutovéa, poradatelka Exportni ceny.

Kritéria soutéze:



Do Exportni ceny DHL UniCredit pod zastitou CzechTrade se mohou prihlasit vyvozci, kteri splnuji
podminky vlastnictvi a hranici minimalniho vyvozu. Zakladni hodnoceni vyvozcl vychézi z indexu
vypocitaného jako nasobek meziro¢niho ristu exportu (rok 2016 a rok 2017) a podilu exportu na
obratu firmy. Na zékladé ziskanych vysledku jsou spolecnosti rozdéleny do kategorii a je uréeno
jejich kone¢né poradi v soutéZi. SoutéZe se mohou ziastnit spole¢nosti se sidlem v Ceské republice,
které vznikly pred 1. lednem 2016. Obrat firmy je zarazujicim kritériem pro stanoveni, ve které
kategorii firma bude soutézit (mala Ci stredné velka firma).

Soutézni kategorie:

« Mala spolecnost - kategorie je ur¢ena pro malé firmy s maximalnim po¢tem 50 zaméstnancu
a s obratem do 300 milionti korun. Podil zahrani¢niho vlastnika ve firmé nesmi presahnout 49
%.

 Stredné velka spolecCnost - kategorie je urcena pro stredné velké firmy s maximalnim
poctem 250 zaméstnancu a obratem do 1,5 miliardy korun. Ani zde nesmi podil zahrani¢niho
vlastnika spolecnosti presahnout 49 %.
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malymi a stredné velkymi spolecnostmi, u kterého podil zahrani¢niho vlastnika nepresahl 49
%. Hodnoti se zejména narust exportnich destinaci v poslednich dvou hodnocenych letech.

» Exportér teritoria - Kategorie je zamyslena pro exportéry s vyvozem do vybraného teritoria.
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* Nejuspésnéjsi klient CzechTrade - kategorie je urCena pro klienty agentury CzechTrade,
kteri za posledni rok deklarovali vice nez jeden uspésny exportni pripad podporeného vyvozu.
Hodnoti se celkovy objem realizovaného obchodu.

« Exportni pribéh roku - kategorie je urcena pro klienty agentury CzechTrade. Jeji konzultanti
vybiraji klienta s nejzajimaveéjsim pribéhem uskutec¢néného exportu, ktery mize inspirovat
dalsi firmy ke vstupu na zahranicni trhy.

Vice informaci o soutézi naleznete na www.exportnicena.cz.

Partneri 21. ro¢niku soutéze Exportni cena DHL UniCredit pod zastitou agentury
CzechTrade

e DHL

¢ UniCredit Bank

e CzechTrade

e CRIF - Czech Credit Bureau, a.s.
e MetLife

o EGAP Exportni garanc¢ni a pojiStovaci spoleCnost, a.s.
e Kompass

e Presentigo

e Zatisi group

e Vinarstvi Malanik & Osicka

e Mediarex


http://www.exportnicena.cz

e Farmax
e Blue Holiday
e NSG Morison
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