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Na navsteve u Dvorak Hager & Partners

eFocus

»Klienti nas vnimaji jako Cesko-slovensky trh. Chtéji mit sluzby z jedné ruky. Nase kancelare
spolupracuji uz ¢tyri roky a tak bylo spojeni logicky krok,“ rikaji za kancelar Dvorak Hager &
Partners Stanislav Dvorak a Bernhard Hager.

Fakta

Nézev: Dvorak Hager & Partners, advokatni kanceldr, s.r.o.
Adresa: Oasis Florenc, Pobrezni 394/12, 186 00, Praha 8

Zalozeni: 2013
Pravniki: 26
Celkové: 40
Prévnicka firma roku 2012 = doporucena advokatni kancelar v kategorii pravo
Ocenéni: obchodnich spole¢nosti,
faze a akvizice, pracovni pravo.
Legal 500, Chambers and Partners, IFLR 1000, European Legal Experts, Corporate Intl
Global Awards,
dalsi k dispozici >>> zde

Rozhovor se Stanislavem Dvorakem a Bernhardem Hagerem:

Stanislav Dvorak Bernhard Hager

Jaka je charakteristika vasi nové spojené kancelare?
Stanislav Dvorak (S.D.): ,V oblastech, kterym se vénujeme, chceme klienty provazet. Nejsme firma


http://www.dhplegal.com/
http://www.dhplegal.com/profil.php?s=oceneni

jen na projektovou praci, kdy si ndas klienti vezmou jen na konkrétni projekt. Pracujeme s nasimi
klienty dlouhodobé, rozumime jejich byznysu. Spojeni s Bernhardem Hagerem nam umoznuje tuto
pusobnost rozsifit i na praci, kterd ma c¢esko-slovensky, preshrani¢ni prvek.“

Bernhard Hager (B.H.): ,Firmy zalozili dva pravnici, kteri pracovali v mezinarodnich firmach, pak
zalozili své kancelare a radu let je sami rozvijeli. Vime, jak byznys funguje. Vime, jak komunikovat s
podnikateli, protoze sami vime, jak podnikat.”

Spojenim se z vas stala mezinarodni firma. Presto kladete hlavni diiraz zejména na Cesky a
Slovensky trh.

B.H.: ,Je to tak.”

S.D.: ,Neplanujeme prekotnou expanzi na dalsi trhy. I proto, Ze etablovat se na novém trhu je
narocné. Leckdy, pokud neméate mistni zakladnu, tak i nemozné. Tam, kde jsme, tam chceme byt
dobri. Budovani pobocek, které v mistnim prostredi nebudou zakotvené, neni pro nas.“
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tvori know-how kancelare noveé.

B.H.: ,Jsem ,jeden maly“ Raku$an, ktery opravdu Zije na Slovensku a v Cesku. A mdm za sebou
klienty z Rakouska a Némecka. Znam také dobre rakouské a anglické zakony.“

S.D.: ,Nas vyvoj byl kontinualni. Toto spojeni je darek k desatému vyroci firmy (smich). Rostli jsme
meziro¢né organicky, rada klientt i kolegl je s nami celych deset let. Nevidim tu zvraty, ale plynuly
a logicky vyvoj.“

Zajima mé zakladni otazka - proc?

B.H.: ,Jedna véc je, ze klienti to chtéji. Budu mluvit za rakouské a némecké klienty. Ti nas vnimaji
jako Cesko-slovensky trh. Chtéji mit sluzby z jedné ruky. Druha véc je ta, Ze to pro nas byl logicky
krok. Spolupracujeme uz Ctyri roky.“

S.D.: ,Je to krok, ktery od nés cekaji nasi klienti, obchodni partneri a spolupracujici kancelare v
zahranicCi. Je pro né vyhoda, Ze jim dokdzeme nabidnout pokryti na celém cesko-slovenském trhu.
Vyhoda je to i pro nase zaméstnance, kterym spolecna firma dava vétsi perspektivu a prostor pro
jejich vlastni rast.”

Neni neobvyklé, Ze ma ceska kancelar na Slovensku pobocku. V ¢em je model spojeni pod
jednou firmou lepsi?

S.D.: ,Je potreba dobre znat a rozumét vSem trhim, na kterych plsobite. Byt s nimi srostli a patrit
do nich. To se tézko vytvari, pokud trh pouze obsazujete vysadkem ze zahranici. Obé nasSe firmy jsou
na trzich etablované. NasSe deset let...”

B.H.: ,Nase sedm.”

S.D.: ,...takze tady i tam jsme soucésti trhu a zndme ho.”

B.H.: ,Kdyz otevrete pobocku a sezenete tri advokaty, musi se najist a rast spolu...”

V ¢em jsou nase trhy jiné?

S.D.: ,Z na$i zkuSenosti a projektd vidime, Ze si jsou trhy podobné. Cesky pravni trh ptisobi ve vice
smérech jako urcity vzor pro slovenskou praxi. Slovensko sleduje Ceskou judikaturu, literaturu a
legislativu vice nez je tomu naopak. Vliv je jednostrannéjsi. Standardy, zptisob prace a mentalita jsou
si ale velice blizké. Pres blizkost je dulezité, aby se slovenska prace realizovala ze slovenské
kancelare.”

Jaké vize vkladate do spojeni vasich kancelari?

S.D.: ,Chceme patrit mezi predni firmy, které jsou na téchto trzich etablované. Chceme byt vnimani
jako Cesko-Slovenska firma a byt spolehlivym partnerem a dodavatelem pravni prace pro nase
klienty. Pro nase pravniky chceme byt firmou, kde budou vidét svou osobni prilezitost.”



Jsou konkrétni vysledky, které budou znamenat, Ze spojeni bylo uspésné?

S.D.: ,Fuze tohoto typu ¢asto vznikaji tak, ze se premaluje firma, udéla se novy vyvésni stit a pro
novou instituci se pak hledd obsah. My to mame jinak. Radu let spolupracujeme, mame za sebou
mnoho spole¢nych projekti. To, co jsme udélali, je pfirozeny dusledek toho, kam nase spoluprace
dospéla. Uspéch tu jiz je.

Jaké praxe jsou pro vas stézejni?

B.H.: ,Na Slovensku jsme ¢islo jedna v zivotnim prostredi. Je to novy obor a kolegové mu dosud
neprikladali takovy vyznam. Pro firmy je to ale velmi dilezité. Bude vic regulace, i obyvatelstvo je na
to citlivéjsi. Kazdy vétsi projekt musi byt v souladu se zdkonem a byt tak dobre pripraveny.”

S.D.: ,Nase firma se profiluje jako ,osobni pravnik pro firmy“. Pokryvame oblasti prava, které jsou
relevantni v souvislosti s podnikanim, byznysem. Mame c¢tyri hlavni oblasti praxe - transakce,
korporatni pravo, pracovni pravo a jiz zminénou regulaci v oblasti zivotniho prostredi, vystavby a
infrastruktury. Tuto linii bychom chtéli v Praze vystavét a zrcadlové nasi expertizu a zkuSenosti z
prvnich trech jmenovanych oblasti vyuzijeme pro rozvoj bratislavské praxe.”

Kdo je vasim typickym klientem?

S.D.: ,Velka ¢ast nasich klientl - a mluvim za Prahu - ma vztah k obéma trhiim. Odtud vychézela
poptavka. Provazanost mezi naSimi trhy je nejintenzivné;jsi ze vSech lokalnich jurisdikci. Zahranicni
investoti a nadnéarodni spole¢nosti ¢asto vnimaji Ceskou republiku a Slovensko pifpadné jesté
Madarsko a Polsko jako jeden trh a nerozlisuji. Pravidlem je, Ze na$i klienti maji zabér, ktery
presahuje lokalni trh. Zajimavou praci ale samoziejmé délame i pro klienty, ktefi plisobi i jen na
jednom z téchto trht.”

B.H.: ,Na Slovensku jsou nasim typickym klientem predevsim stredni firmy. Pracujeme ale také
napriklad pro svétového lidra v cementu, nebo naopak malého rakouského podnikatele prodavajiciho
nabytek.”

Jsou praxe, ve kterych vidite , budoucnost”?
S.D.: ,Obecnéji regulace a compliance. Regulatorika se prolina vSemi oblastmi, kterym se vénujeme,
a pribyvat ji dale bude. Je tu potencial do budoucna.”

Jak se ekonomicka recese projevila na Slovensku?
B.H.: ,Pred dvéma lety nemél velky vyznam insolvenc¢ni zakon a ted je dilezity. Obdobné pracovni
pravo. Restrukturalizujeme firmy, klienti propousti.“

A na trhu pravnich sluzeb?

B.H.: ,Tam je cenovy tlak. Mezinarodni, velké firmy, maji jiné ceny nez pred krizi. Na druhou stranu
je to pro nas dobré, nasimi klienty jsou velké firmy, které se driv nedivaly na ceny a angazovaly
pouze nejvetsi mezindrodni kancelare. Nyni porovnavaji a prechéazeji k nam .“

S.D:: , Tyto vzorce chovéni byly i v Cesku. My jsme nastésti od roku 2008 obratové poporostli o sto
procent.”

Mate pres tricet pravniku, jaké je konkrétni rozlozeni sil?
S.D.: ,Specializace probihd od advokati, koncipienti se pohybuji ve vSech oblastech.”

Preferujete spise vychovu nového advokata nebo ziskani zkuseného?

B.H.: S vychovou mame lepsi zkuSenosti.”

S.D.: ,Zélezi na lidech. Je to tak i tak. Nedavno k ndm presla s jednou koncipientkou na partnerskou
pozici z Schonherr zkuSena advokatka Veronika Odrobinova. Divame se z hlediska spolecnych
hodnot, co je nejlepsi. Nebranime se ,mini tymum*, kdy prijdou z néjaké firmy dva tfi pravnici.”
B.H.: ,Dusledek krize je to, Ze volni na trhu byvaji hodné dobri lidé. My jsme zase atraktivni pro
pravniky z mezinarodnich firem.”



Jaké mate vy osobné pozadavky na lidi, kteri ve vasi kancelar pracuji?

S.D.: ,To, co se osvédcilo jako nejuniverzalnéjsi kritérium, je zaujeti pro pravnickou praci. Koho to
bavi a vidi v tom seberealizaci, ne jen penize a status, u toho je predpoklad, aby se nam spolecné
délalo dobre. Dale samozrejmeé loajalita, odborna schopnost.“

B.H.: ,Napriklad u zivotniho prostredi nemusi byt pravnik vylozené technik, ale musi mit zdjem, byt
zapaleny.“
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DalSsi clanky:

e Alexander Kadela: ,Mezi klienty nedélame zadné rozdily, kazdému se dostava stejné péce.”
¢ Na navstéve u advokatni kancelare NIELSEN MEINL
o Na néavstévé u advokétni kanceldre KSD LEGAL

o Na navstéve u advokatni kancelare Achour & Partners
e Na navstéve u advokatni kancelare MT Legal

e Na navstéveé u advokatni kancelare Rodl & Partner

o Na navstéve u advokatni kancelare Kriz a partneri

e Na navstévé u DBK PARTNERS

e Na navstéve u Briza & Trubac

¢ Na navstéveé u Hartmann, Jelinek, Frana

o Na navstéve u Nedelka Kubac¢ advokati



http://www.epravo.cz/
https://www.epravo.cz/top/aktualne/alexander-kadela-mezi-klienty-nedelame-zadne-rozdily-kazdemu-se-dostava-stejne-pece-105368.html
https://www.epravo.cz/top/aktualne/na-navsteve-u-advokatni-kancelare-nielsen-meinl-104705.html
https://www.epravo.cz/top/aktualne/na-navsteve-u-advokatni-kancelare-ksd-legal-103072.html
https://www.epravo.cz/top/aktualne/na-navsteve-u-advokatni-kancelare-achour-partners-102480.html
https://www.epravo.cz/top/aktualne/na-navsteve-u-advokatni-kancelare-mt-legal-101935.html
https://www.epravo.cz/top/aktualne/na-navsteve-u-advokatni-kancelare-rodl-partner-101337.html
https://www.epravo.cz/top/aktualne/na-navsteve-u-advokatni-kancelare-kriz-a-partneri-100936.html
https://www.epravo.cz/top/aktualne/na-navsteve-u-dbk-partners-100602.html
https://www.epravo.cz/top/aktualne/na-navsteve-u-briza-trubac-96911.html
https://www.epravo.cz/top/aktualne/na-navsteve-u-hartmann-jelinek-frana-96740.html
https://www.epravo.cz/top/aktualne/na-navsteve-u-nedelka-kubac-advokati-96245.html

