15.10. 2012
ID: 86223

Na navsteve u Kriz a partneri
eFocus

»Jsme kancelar, ktera si vzdy drzela stabilitu. Snazime se kontinualné reagovat na pozadavky trhu.
Nasi vizitkou vzdy byly a stale jsou prava dusevniho vlastnictvi,” rikaji v rozhovoru o kancelari Kriz a
partneri Jakub Frohlich a Jan Kriz.

Fakta

Néazev: Advokatni kancelar Kriz a partneri s.r.o.

Adresa: Dlouha 13, 110 00 Praha 1

Zalozeni: 1991

Pravniku 23

Celkové: 30

Ocenéni: Pravnik roku v roce 2007 pro prof. Krize v oboru prava dusevniho vlastnictvi.

Zakladni informace:

o Advokétni kancelar Kiiz a partneri s.r.o. byla zalozena v roce 1991 - tehdy jesté jako sdruzeni
fyzickych osob pod oznacenim Advokatni kancelar Kiiz a Bélina

« spole¢niky advokatni kancelare jsou prof. JUDr. Jan Kriz, JUDr. Tomas Dobrichovsky a Mgr.
Jakub Frohlich

e pravni tym je slozen z 23 zku$enych pravnich odbornikii, erudovanych na $pickové urovni
nejen po strance odborné, ale i jazykové

« advokatni kancelar poskytuje komplexni pravni sluzby Ceské i zahrani¢ni klientele, a to jak pri
pripravé smluvnich dokumentt a jinych pravnich tkonu, tak i v pripadech uplatnovani naroku
z nich plynoucich, vCetné uplatiiovani pred soudy obecnymi, rozhod¢imi, jakozto i pred soudem
Ustavnim

» Advokatni kancelar Kriz a partneri s.r.o. je od rijna 2008 clenem International Practice Group -
mezinarodni skupiny sdruzujici kolem 50 advokatnich kancelari a danovych poradct

e od roku 2005 je Advokatni kancelar KiiZ a partnefi s.r.o. jako jedina v CR ¢lenem ICC
Counterfeiting Intelligence Bureau - divize Mezinarodni obchodni komory specializované na
boj proti padélkim

* advokatni kancelar ma vysoké renomé mezi poskytovateli pravnich sluzeb v oboru dusevni
vlastnictvi, IT, obchodni pravo a pracovni pravo

Rozhovor s partnery, Janem Krizem (JK) a Jakubem Frohlichem (JF)
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Prof. Dr.h.c. JUDr. Jan Kriz, CSc. Mgr. Jakub Frohlich

Zacnéme historii kancelare. Ta se piSe od roku 1991. Co povazujete za nejvyznamnéjsi
milniky?

JK: ,Jednim ze zékladnich momentu byla spolupréce, kterou jsme zahdjili s profesorem Bélinou. Pred
rokem 1991 to byla improvizace, kdy jsem s jednim koncipientem pouze prebiral jednotlivé pripady a
pracoval jsem po vecCerech ve své pracovné na fakulté. Zhruba v poloviné roku 1991 jsme se
domluvili, tehdy s docentem Bélinou, ze bychom tomu dali systém, formu a rad. Doslo ke skutecnému
vzniku kancelare a zacali jsme v prestavéném byté na Vinohradech. Po roce 1993 uz to zacinalo mit
formu, v roce 1997 jsme presli do Dlouhé. Byli jsme s pétatriceti spolupracovniky ve dvou
poschodich.”

V roce 2009 jste zménili formu.

JK: ,Stalo se z nas s.r.o. spolec¢niky byli kromé profesora Béliny také jeho dva synové a kolegové
Frohlich a Dobrichovsky. Dalsi milnik bylo to, Ze jsme se k 1. ¢ervnu tohoto roku dohodli na tom, ze
odkoupime podily profesora Béliny a jeho synu. Zalozili si svoje sdruzeni a plisobi na Smichové. My
jsme zménili obchodni firmu a ve smyslu obchodniho zékoniku plsobime dal ve fungovani puvodni
struktury s triceticlennym kolektivem. Zachovali jsme prevaznou ¢ast klientely a spolupracovniku.”
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Které praxe jsou pro vas nejdulezitéjsi?

JF: ,Vizitkou nasi kancelare vzdy byly a stéle jsou prava dusevniho vlastnictvi. Zejména z divodu
plisobeni jak pana profesora, tak dal$ich odbornik{l z nasi kancelaie, na Ustavu autorského préava,
prav pramyslovych a prava soutézniho na Pravnické fakulté Univerzity Karlovy. Je to takovou nasi
vlajkovou lodi. Velmi rozsahlé zkuSenosti méame, vzhledem k velkému tymu pravnika, i s ostatnimi
pravnimi obory. Jedna se zejména o pravo obchodni, jak zavazkové, tak i spolecenstevni, vcetné
pravnich sluzeb pri preméndach spolec¢nosti a akvizicich. Déle pracovni pravo, verejné zakazky, obory
souvisejici s investi¢ni vystavbou a energetikou. Aktuadlné mame také zajimavé kauzy insolvencéniho
charakteru a nemovitostni spory. V celém Sirokém spektru jak prava soukromého, tak verejného, ma
nase kancelar co nabidnout.”

JK: ,Presné jak rikal kolega. Je to pokryti celého spektra, byt bez vyznamného zastoupeni trestniho
prava. To je specifické. Paklize klienti potrebuji, mame tu odborniky, kteri jsou schopni se tomu
vénovat. Nosnou linii je samozrejmé obchodni pravo. Na okraj toho, co fikal Jakub na zacatku, citime
znacny narust zajmu a potreby poskytovani pravnich sluzeb v oblasti prava dusevniho vlastnictvi. Z
toho se stava ,Leitmotiv” a je treba pocitat s tim, ze to bude mit vzestupnou tendenci.”

Jsou praxe, kterym se nevénujete ve zvysené mire - a planujete se jim v budoucnu vénovat
vice?

JK: ,Ja bych velmi uvital, kdybychom mohli do budoucna vénovat vétsi pozornost otdzkam prava ve
zdravotnictvi. Tam bude cela rada potreb u zdravotnickych zarizeni, ktera budou vystavena tlaku
pacientl i dodavatell. Na druhé strané bude znac¢na potreba takovych sluzeb z hlediska pacientu
vuci poskytovatelum zdravotnickych sluzeb.”



U prav dusevniho vlastnictvi jsou Casté kauzy s preshranicnim presahem. Jak jste na
zahranici napojeni?

JF: ,Jsme cleny v nékolika organizacich, at uz jde o duSevnépravni nebo obecné organizace. Z toho
vyplyva nase pomérné hojna pravni komunikace se zahrani¢nimi kolegy. DusSevni vlastnictvi je stale
ovladéano zasadou teritoriality. Je zapotrebi ziskat stanoviska kolegl v zahranici a izce s nimi
spolupracujeme.”

JK: ,V loniském roce jsme byli hostiteli jednoho z dvou vyro¢nich kongresu IPG (International
Practice Group). Myslim, Ze se nam spolupréace osvédcuje, zlstali jsme u ni. Tim, Ze jsme kontinualné
puvodni kancelari, jsme si zachovali kontinuélné ¢lenstvi v této organizaci. Chystame se na kongres
ve VarSavé. Z hlediska preshrani¢ni spoluprace je to velmi dobry postup a osvédcuje se. Jeho
predpokladem je jazykova vybava vSech nasich spolupracovniku.

Uvazovali jste nékdy o pripojeni k velké zahrani¢ni advokatni kancelari?

JK: ,V prubéhu let byly ruzné zasnubni tance. To nefikam s horkosti. Nejenom s advokéatnimi
kancelaremi, ale i s poradenskou firmou. Nebyla to otdzka neshody ohledné podminek, spiSe jsme si
nakonec fekli, Ze si zachovdme vyborné vztahy a kooperaci na jednotlivych projektech. Ze tomu
nebudeme davat formalni bazi.”

Jaké mélo toto rozhodnuti vyhody a nevyhody?

JF: ,Ma to dvé stranky. Vyhodou je, ze pri takovémto rozméru kancelare si udrzujete vétsi
operabilitu a miru kontroly nad celym chodem kancelare. Tou druhou strankou muze byt to, ze
pokud jde o kauzy prichazejici ze zahranici, zpusob jejich ziskavéani by v pripadé soucasti zahrani¢ni
kancelare vypadal jinak.“

JK: ,Dodal bych k tomu to, Ze vyhody, které kdokoliv hleda ve vyssi formé spoluprace, ndm v zasadé
poskytuje IPG. Nenese sebou nevyhody zasahovéni do vnitfnich systému nebo volnosti prezentaci a
podobné. Méli jsme obavu, mozna nepodlozenou, Ze bychom museli velmi diskutovat, zda muzeme
pokracovat v praxi nasich kulturnich a spole¢enskych akci. Nechci rict, ze v budoucnu se nevyskytne
situace, kdy nas nékdo oslovi a dojde to ke konkrétnéjsSimu vysledku.“

Tym cita tricet lidi. Uvazujete o rozsireni, nebo zalozeni pobocek?

JK: ,Cestou pobocek se nechystame jit. Neni to téma dne. V ndvaznosti na nékteré oblasti, které jsou
predmeétem jednani se zadavateli sluzeb a s ohledem na tcast ve vybérovych rizenich. V pripadé
uspéchu by to predstavovalo vétsi napor a objem zakazek. Mame tak kapacitni rezervy a mame z
¢eho vybirat. Asi by nebyl problém rozsitit tym o Ctyti az pét lidi do konce roku.”

JF: ,K dne$nimu dni mame 23 pravniku. Béhem podzimu dva pribudou.”

Kdy byla nejvétsi dynamika rozvoje lidi?

JK: ,Byla to otdzka dvou privatizacnich vIn. Pak cela rada kauz souvisejici se zakladanim obchodnich
spoleénosti. Také prebirdni vét$ich kauz pro CEZ, otazka zahrani¢nich klient?, kteti opustili Ceskou
republiku. Napriklad Villeroy & Boch, ktera se angazovala v kaolinu. Zaznamenavame ale
kontinudlni linku poslednich péti, Sesti let, kdy jsou vykyvy nahoru a dolu v jednotkach.”

Znamena to, ze jste v dobé nejvétsi recese nemuseli propoustét?

JK: ,Nevim, jestli to uz je ta opravdova recese (smich). Vas optimismus bych uplné nesdilel. Toto
jsme nemuseli ¢init. Na druhé strané, ve snaze zachovani konecného vysledku a jeho udrzeni, to
predstavovalo vétsi ndpor na akvizice a intenzitu prace k ziskani nové klientely a udrzeni stavajici.
Samozrejmeé se to projevilo ve vétSim nasazeni, to je dané.”

Jste tedy ohledné budoucich , vin“ na trhu pesimisté?
JF: ,Jak rikal pan profesor, jsme kancelar, ktera si vzdy drzela stabilitu. Snazime se kontinualné
reagovat na pozadavky trhu. Za mé osobné necekam v budoucich letech zdvazny néarust trhu u nés v
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JK: ,J4 jsem spis realista. NezaleZi to jen na tom, co se bude dit v Ceské republice. Jsme skute¢né
maly trh, jak primysloveé, tak z hlediska sluzeb, které poskytujeme. Paklize se bude darit Evropé,
zejména Némecku, tak se bude darit celé radé prumyslovych podnikt i u nés. A budou potfebovat
pravni sluzby. Pokud se Némecku nebude darit, mohly by byt urcité problémy. Ale doufejme, ze
nenastanou.”

Jaky je vas typicky klient, pokud se da generalizovat?

JK: ,Stredni az velka firma, ktera ma kontinudlni potrebu konzultovat své postupy, smluvni zavazky,
pracovnépravni a jiné vnitrni systémy. Firma, ktera se dynamicky rozviji nebo drzi linii své
existence.”

JF: ,Ideélni klient je takovy klient, ktery je aktivni a tvori. My mu v tvur¢i ¢innosti poskytujeme
pravni servis. Pokud se dostane do potizi, poskytneme servis ve sporné agendeé.”

Z hlediska sporu je jisté vyhodou, ze mate v tymu schopné rozhodce.

JK: ,Rozhodci rizeni je zvlastni kapitola. Momentalné jsme tu rozhodci tri a shodou nahod je
Rozhodc¢i soud v nasi budové. Nemusime se tak brodit snéhem (smich). Rozhod¢i rizeni je podle
mého soudu trend, ktery je spravny. Uleh¢uje obecnym soudum a mnohem zrychluje rizeni. Funkce,
pusobeni a Grovné prazského rozhod¢iho soudu si velice vazim. Povazuji ho za jeden z velmi
uznavanych v Evropé a jsem rad, ze dva kolegové byli v tomto roce jmenovéni rozhodci. Mizeme si
tam doplnovat zkuSenosti a uhly pohled.”

V dnesni dobé je dobré mit v tymu nékoho, kdo se v rozhod¢im rizeni vyzna.

JK: ,Je nutné si umét predstavit, ze ne vzdy je spravné byt zaméren na to, ze klient ma vzdy pravdu.
Uhel pohledu se zméni, kdyZ sedite za stolem rozhodcti. Najednou musite zvaZzovat problematiku i z
jiné stranky.”

V advokatni kancelari Kriz a partneri nepracuji advokati primarné v tymech. ,Jsou lidé, kteri jsou
zamereni na nékteré oblasti. K tem putuji specifické poZadavky. Okolo nich se v pripadé potreby
buduji ,ucelova uskupeni”. Vznikne tak tym, ktery slozi odpovéd na komplexnéjsi otdzky,” rika Jan
Kriz. V pripadé dlouhodobé spoluprace se v ramci tymu ur¢i ,sty¢ny dustojnik”. ,To prispivd nejen ke
kvaliteé sluzeb z hlediska znalosti prostredi, ale také ke komunikacni linii. Vazby pak presahuji i to, co
je vlastne ve smlouvé o poskytovdni pravnich sluzeb,” doplnuje Jakub Frohlich. Jan KtiZ popisuje, ze
se v kancelari snazili v prubéhu let mit co nejmensi fluktuaci. ,S ohledem délky doby na trhu,
fluktuace nebyla dramaticka. Byla déna spiSe tim, ze nékdo dostal nabidku a nechtéli jsme mu branit
v dal$im rozvoji. Nejenom v oblasti advokatnich kancelari. Kdyz si nékdo zalozil solidni konkurenci,
nevadi nam to,“ rika.

Pracovni prostredi partneri prirovnavaji k ,,domu plnému kooperujicich kolegu“. Domu, kde rodina
pravniku vzdjemné konzultuje své kauzy a pravni problémy. ,To se odrdzi i na vystupech z
kanceldre,” rikéa Jakub Frohlich. Jan Ktiz dodava, ze ,je v kanceldri nékolik advokatil, kteri se radi o
generaci vySe, nez je vétsina. Podarilo se v prubéhu let vytvorit fajn atmosféru. Komunikujeme pres
generace, zachvévy na trhu. Snazime se i z hlediska vybaveni a vytvarného reseni o prijjemné
prostredi. Aby to nebylo jen o tom chodit do prdce. Na vysledku je to vidéet.” Vyhodu partneri spatruji
také v tom, ze vétSina pracovnikl za¢ina v kancelari Kriz a partneri od studentskych let. ,V nasich
raddch je spousta kantort, jsme tak primo u zdroje,” dopliuje Jan Kriz.

Neodmyslitelnou soucasti kancelare jsou ,kulturni a spolecenské akce”. Od roku 1993 poradaji Kriz
a partneri nékolikrat do roka vystavy prevazné Ceskych vytvarnych umélcl z nejruznéjsich oblasti
vytvarného projevu. Obrazy, sochy, fotografie, Sperky, divadelni kostymy, sklo nebo loutky.
LHodldme u té praxe ziistat. Schadzi se tu velice zajimavd spole¢nost, pres dvé sté lidi. Zastupci
klientely, dodavatelé, partneri, umelci. Vystavoval tu pan Born, Komdrek, Josef Nalepa, Karel Gott,
profesor Moravec. I na tento rok chystdme dvé takové akce a chceme v tom pokracovat,” uzavira



navstévu Jan Kriz.
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Dalsi clanky:

¢ Alexander Kadela: ,Mezi klienty nedélame zadné rozdily, kazdému se dostava stejné péce.”
e Na navstéve u advokatni kancelare NIELSEN MEINL

o Na néavstévé u advokétni kanceldre KSD LEGAL

¢ Na navstéve u advokatni kancelare Achour & Partners

e Na navstévé u advokatni kancelare MT Legal

o Na navstéveé u advokatni kancelare Rodl & Partner

e Na navstéve u advokatni kancelare Kriz a partneri

e Na navstévé u DBK PARTNERS

e Na navstéve u Briza & Trubac

e Na navstévé u Hartmann, Jelinek, Frana

e Na navstévé u Nedelka Kubac advokati
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