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Doporučení pro Evropskou unii – shrnutí obecných principů:
Smlouva o distribuci, dealerská smlouva a podobné typy smluv pro distribuci by měly vzít v úvahu
následující:

• ne minimální cena při prodeji koncovým zákazníkům
• pasivní formu prodejců v rámci distribuce by měl distributor předem povolit, prodej přes
inteternet je zpravidla považován za pasivní prodej
• omezení týkající se aktivních forem distribuce mimo sjednané teritorium lze uplatnit jen u skutečně
exkluzívních (výhradních) distribucí
• závazky k výhradním (či prakticky výhradním) odběrům, v rámci zákazu konkurence nesmějí
přesahovat rámec 5 let
• závazky nekonkurovat po ukončení distributorského vztahu by neměly přesahovat 1 rok

Podrobnější informace Vám rád poskytne např. JUDr. Pavel Holec z AK Holec, Zuska a partneři -
kontakt přes tiskové středisko v KCP – telefony uvedeny na www.iba.epravo.cz.
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