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Celodenni seminar o vedeni mensi advokatni firmy do 50 lidi zah4jil konstatovanim rizik a vyzev
spojenych se zachovavanim rovnovahy mezi vedenim a rizenim firmy a udrzovanim aktivni advokatni
¢innosti a praxe. Mala firma si ve vét$iné pripadi nemuze dovolit zaméstnat profesionéalniho
manazera, a tak cela zatéz ekonomického vedeni firmy, vyty¢ovani jeji strategie a marketing spociva
na bedrech jejich partnert, jejichz primarnim poslanim je vSak poskytovéani advokétnich sluzeb.
Partner v mensi advokatni firmé si tak nemuze dovolit uprednostnit manazersky aspekt jeho prace
pred advokatnim - klicovym aspektem se zde stava tedy rovnovaha, jejiz zachovavani neni
jednoduché. Naopak neschopnost jejiho udrzeni mize firmu vést k upadku.

Dal$im stézejnim ukolem partnert v advokatni praxi je zajitovani generacCni kontinuity ve firmé, a to
zejména ziskavanim novych talentl a vyty¢ovanim jasnych procest nastupnictvi. Cilevédoma
strategie firmy do budoucna je jednim ze stézejnich predpoklada jejiho uspésného fungovani a
preziti.

Podminkou uspésného fungovani mensi advokatni firmy a jejiho soupereni s advokatnimi giganty je
také dobry marketing. Ten hlavné spociva v realistickém pohledu na moznosti firmy, radném
managementu, vytyCeni firemni strategie, udrzovani firemni discipliny a monitoringu. Vyhodou malé
advokatni firmy je moznost poskytovani komplexni sluzby zédkaznikovi ve vysoce specializovaném i
bézném pravnim odvétvi, jeji prikladna péce o zédkaznika a flexibilita.
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Dalsi clanky:

o Korporatn{ dluhopisy v CR: rist trhu, requlatorni limity a koncentrace rizik v segmentu
podlimitnich emisi
e Déleni, prevod a prechod podilu v s.r.0.

e Narizeni PPWR: cesta do pekla dldzdéna dobrymi tmysly
e AML - od zékona ¢. 253/2008 Sb. k AMLR: co konkrétné musi Ceska povinna osoba zménit do

roku 2027

 Byznys a paragrafy, dil 37.: Povinna forma jednani ve smlouvach
o EUDAMED: Jednotné databaze méni pravidla hry na trhu zdravotnickych prostredkia
o AML a diskriminace v realitni praxi: chyby, které mohou vyjit draho

e Novy zdkon o verejnych drazbéach, aukce a obalkové metody
e Revize zdjezdové smeérnice: co prinasi, co hrozilo a co to znamena pro praxi

o Kupni smlouva o prevodu nemovitosti bez uvedeni vySe kupni ceny
e Druha ,tlacitkova novela": povinné tlacitko pro odstoupeni od smlouvy
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