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Vezméte, prosime, na védomi, ze text ¢lanku odpovida platné pravni uprave ke dni publikace.

Ucetni nejsou levna pracovni sila

Utetni prace mé byt verejnosti cenéna a finanéné ocetiovana jako préce tfeba stomatologa nebo
automechanika. Pohled vétSinové spole¢nosti na praci Gcetnich setrvava v predsudku, ze téch par
formuldit zase neni tak t&2ké vyplnit a moc ¢asu to nezabere, kdyZ to Gc¢etni délaji porad. Ucetnim
se tak Casto stava, zZe novi klienti o cené smlouvaji a nékdy nechybi ani konstatovani ,kdybych na to
meél/a cas udélam si to sdm/a“. VySe uvedené porovnani s praci stomatologa ma své opodstatnéni.

Pacienti totiz malokdy smlouvaji o cené, kdyz trpi bolesti, podobné také u navstévy autoservisu
klienti mnoho nediskutuji, kdyZ jde o celkovou kontrolu bezpecnosti vozidla. Kolik z nich si jich polozi
otazku, ,kdybych na to mel ¢as a umél/a to, udélam si to sam/a?“ A tak u zubare nebo
automechanika neni moc prostoru na diskusi nad financ¢ni ¢astkou za odvedenou préci, protoze bud
zaplatite, nebo si najdete levnéjsiho zubare/automechanika, ale najdete ho a bude kvalitni/levné;jsi?

Proc klienti nejcastéji licituji o cené prace ucetnich?
No preci protoze:

e to zvladne kazdy

* to je za chvili hotové ,aneb vzdyt to jde vsechno online”

* je to drahé ,aneb ucetni zndmého je levnéjsi”

* je to jenom prace s online formulari, které jsou porad stejné

e Ucetni vSechno délaji v jednom programu a ten to za né udéla (staci to jen naklikat)

e klient nema predstavu o ¢asové narocnosti zpracovani podkladu

« nejsou kontroly, nikdo na nic neprtijde ,aneb ticetni zndmého tohle nedéld, tak proc¢ vy ano”

Strucneé receno: Automechanik zachranuje klienta pred situaci, aby se mu necekané nerozbilo auto,
stomatolog pred pripadnou bolesti zubtl a ticetni pred pendle a v nejhorsim pripadé i pred vézenim,
protoze dukazni bremeno v pripadé kontroly je na strané klienta. Komora certifikovanych tc¢etnich
se jiz 25 let snazi zménit optiku vefejnosti na ucetni praci. Uéetni jsou totiZz hlavné poradci klienta,
pomahaji optimalizovat cashflow, reportuji vysledky a navrhuji zmény, které jsou pro rast firmy
dulezité. VSechny tyto schopnosti stoji ¢as (vzdélavani - orientace v novinkach, které leckdy
prichazeji ,z ¢istého nebe” a ne vSechny véci jsou v ramci ucetnictvi kazdy rok stejné) a penize
(ucetnicky software se stale vyviji a zdokonaluje). Velkym ne$varem nékterych klientd Gcetnich
byvaji deadliny na odevzdani podkladf do uéetnictvi. Terminy FU jsou v$ak netprosné. Ugetni Seti{
cas, energii a kolikrat také klientovy nervy, protoze jen digitalizaci vlastni prace, jsou schopni vse
stihnout vCas - za vas, za klienty. K tomu nesmime zapomenout, Ze podobné jako u oprav automobilll
si dnes automechanik nevystaci se sSroubovakem, klicem a kladivem a stomatolog s drevénou zidli a
klestémi, tak ani uCetni nestaci tuzka a papir, protoze musi investovat do moderniho programového
vybaveni a hlavné zabezpeceni a zdlohovani dat, protoze svérit sva data ucetnim, kteri maji vSe
ulozené jen ve svém pocitaci, je situace hodna milovnika adrenalinovych sportd.

Kdy klienti cenu ucetni prace vétSinou nerozporuji?

Véahu tcetni prace si klienti nejcastéji uvédomuji v momentu, kdy jejich business prekracuje



faktura¢né a tim i ucetné hranice CR (znalost Intrastatu). Kdy ucetni déla také mzdovou
agendu, protoze jeji narocnost je casto medializovana a klienti tak maji vice informaci ohledné
slozitosti a komplexnosti celého systému. Déle, kdyz chtéji optimalizaci svych naklad, pravidelné
meésicni reporty nebo kdyz nového ucetniho vyhledali po néjakém prusvihu Ci Spatné zkuSenosti.
Zdakladem je pak trpéliva a vstricnd komunikace, kdy ucetni jsou schopni klientovi vysvétlit, pro¢
néco jde a néco nikoliv. A pravé v ramci komunikace je nutné zakaznikum (lhostejno, zda externim u
dodavatell GcCetnich sluzeb ¢i internim u zaméstnancu) neustale opakovat, ze ucetni jsou tu proto,
aby poskytovali informace finané¢niho charakteru o tom, co se ve firmé déje a tim tvorili
neocenitelnou pridanou hodnotu pro firmy. Tvrzeni, ze ucetni je tu proto, aby bylo vcas podané
danové priznani je na stejné urovni, jako rikat, Ze automechanik nam prezuje kola a stomatolog
vytrhne zub.

Zavérem jen dodavame, Ze se samoziejmé najdou i Spatni automechanici, lajdacti stomatologové i
nekvalitni ucCetni a pravé pro to existuje Komora certifikovanych ucetnich, kterd je profesni
organizaci a kontinualné zastituje vzdélavani ucetnich. Na Etickou komisi Komory se pak mohou
obratit klienti v pripadé pochybeni certifikovanych ucetnich, kteri jsou jejimi Cleny.

Jana Follprechtova
Komora certifikovanych tcetnich
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